
PO Box 827 ● Montpelier, VT 05601 ● Phone 802-223-1448 ● www.investinvermont.org 
Quỹ Vay Cộng Đồng Vermont là Tổ chức Tài Chính Phát Triển Cộng Đồng và là tổ chức phi lợi nhuận 501(c)3. 

DANH SÁCH KIỂM TRA KẾ HOẠCH KINH DOANH 
Đơn đăng ký phải bao gồm kế hoạch kinh doanh.  Kế hoạch kinh doanh sẽ giúp chúng tôi biết doanh nghiệp của 
quý vị, điều mà doanh nghiệp của quý vị đang hướng tới và lý do quý vị cần tài trợ.  Bảng kiểm tra dưới đây mô 
tả các chủ đề thông thường có trong kế hoạch. Không phải tất cả các chủ đề đều có thể liên quan hoặc quan 
trọng như nhau đối với doanh nghiệp của quý vị. Quý vị nên quyết định những gì cần chú trọng và cách sắp xếp 
các chủ đề để chúng tôi có thể hiểu rõ nhất về doanh nghiệp của quý vị. Đối với mỗi chủ đề, chúng tôi đã bao 
gồm các câu hỏi mà chúng tôi mong đợi sẽ được giải đáp khi xem xét kế hoạch của quý vị.   
 

 Yêu Cầu Cấp Vốn 
Mục đích sử dụng yêu cầu vay của quý vị là gì? Tất cả các nguồn tiền mà quý vị sẽ sử dụng là gì? Hiệu quả 
dự kiến của khoản vay này là gì? Quý vị dự kiến sẽ hoàn trả khoản vay như thế nào? Quý vị sẽ cung cấp tài 
sản thế chấp nào và quý vị định giá nó như thế nào?   

 Mô Tả Doanh Nghiệp 
Doanh nghiệp được thành lập dưới hình thức sở hữu nào? Tính chất của hoạt động kinh doanh là gì? Quý vị 
làm kinh doanh được bao lâu rồi? 

 Mô Tả Sản Phẩm hoặc Dịch Vụ 
 Sản xuất và Mức Giá 

Có bất kỳ thách thức nào đối với khâu sản xuất sản phẩm hoặc dịch vụ của quý vị không? Có bất kỳ yếu tố 
thời vụ, phí tổn hoặc chi phí quan trọng nào trong doanh nghiệp không? Nhà cung cấp của quý vị là ai? 
Điểm mạnh và điểm yếu của nhà cung cấp của quý vị là gì? 

 Thị Trường 
Ai mua hàng của quý vị và tại sao? Thị trường có quy mô ra sao? Khách hàng của quý vị là ai? Họ chiếm 
bao nhiêu phần trăm doanh thu của quý vị? Quý vị có quan ngại hoặc hạn chế về địa lý không? Làm thế nào 
để quý vị tiếp cận khách hàng của mình? Các xu hướng lịch sử là gì? Thị trường có dễ bị ảnh hưởng bởi 
những thay đổi của sản phẩm không? Có lỗi thời không? 

 Phân Tích Tính Cạnh Tranh 
Thị phần của quý vị là bao nhiêu? Còn ai khác cung cấp sản phẩm hoặc dịch vụ của quý vị? Quý vị khác 
biệt như thế nào? Nếu quý vị là nhà cung cấp duy nhất, sự cạnh tranh mới có thể đến từ đâu? Sản phẩm hoặc 
dịch vụ của quý vị so sánh với những sản phẩm hoặc dịch vụ khác về giá như thế nào? Chất lượng 

 Đội Ngũ Quản Lý 
Cung cấp danh sách các người đứng đầu và / hoặc người quản lý chịu trách nhiệm về hoạt động kinh doanh. 
Mô tả tóm tắt về kinh nghiệm, trình độ học vấn, nền tảng kỹ thuật và kinh doanh của từng lĩnh vực; nêu rõ 
các lĩnh vực trách nhiệm của họ trong công ty của quý vị. Ngoài ra, hãy cho biết bất kỳ nguồn lực nào khác 
mà doanh nghiệp có thể sử dụng. Doanh thu có được tạo ra một phần thông qua các hiệp hội trong quá khứ 
không? Cung cấp bản sao sơ yếu lý lịch của quý vị cùng với những người khác có vai trò quan trọng đối với 
sự thành công liên tục của doanh nghiệp. 

 Lĩnh Vực Quan Ngại 
Xác định rủi ro và các vấn đề tiềm ẩn. Thảo luận về những trở ngại lớn nhất để hoàn thành kế hoạch của quý 
vị - Chiến lược giảm thiểu những rủi ro này là gì? Giải thích cách trả nợ trong trường hợp thất bại kinh 
doanh. 

 
  

Dịch vụ tư vấn kinh doanh miễn phí có sẵn dành cho người xin vay, liên hệ brc@vclf.org.  
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