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El Fondo de Préstamos Comunitarios de Vermont es una institución financiera de desarrollo comunitario y una organización sin 

fines de lucro 501(c)3. 

LISTA DE VERIFICACIÓN DEL PLAN DE NEGOCIOS 

Las solicitudes deben incluir un plan de negocios.  El plan de negocios nos ayudará a conocer tu 
negocio, hacia dónde se dirige tu negocio y por qué necesitas financiamiento.  La siguiente lista 
de verificación describe los temas habituales incluidos en un plan. Es posible que no todos los 
temas sean relevantes o igual de importantes para tu negocio. Debe decidir qué enfatizar y cómo 
ordenar los temas para que podamos comprender mejor su negocio. Para cada tema, hemos 
incluido preguntas que esperamos que se respondan cuando revisemos su plan.   
 

✓ Solicitud de financiación 

¿Cuál es el uso previsto de su solicitud de préstamo? ¿Cuáles son todas las fuentes de fondos 
que utilizará? ¿Cuál es el efecto esperado de este préstamo? ¿Cómo espera pagar el 
préstamo? ¿Qué vas a ofrecer como garantía y cómo lo valoraste?   

✓ Descripción del negocio 

¿Bajo qué forma de propiedad se ha establecido el negocio? ¿Cuál es la naturaleza del 
negocio? ¿Cuánto tiempo llevas en el negocio? 

✓ Descripción del producto o servicio 

✓ Producción y fijación de precios 

¿Hay algún desafío para producir sus productos o servicios? ¿Hay factores críticos de 
temporada, gastos o costos en el negocio? ¿Quiénes son sus proveedores? ¿Cuáles son las 
fortalezas y debilidades de sus proveedores? 

✓ Mercado 

¿Quién te compra y por qué? ¿Cuál es el tamaño del mercado? ¿Quiénes son sus mayores 
clientes? ¿Qué porcentaje de sus ventas representan? ¿Existen preocupaciones o restricciones 
geográficas? ¿Cómo llegas a tus clientes? ¿Cuáles son las tendencias históricas? ¿Es el 
mercado vulnerable a los cambios en los productos? ¿Obsolescencia? 

✓ Análisis de la competencia 

¿Cuál es su cuota de mercado? ¿Quién más proporciona su producto o servicio? ¿Cómo te 
diferencias? Si usted es el único proveedor, ¿de dónde podría provenir la nueva competencia? 
¿Cómo se comparan sus productos o servicios con otros en términos de precio? ¿Calidad? 

✓ Equipo Directivo 

Proporcionar una lista de los principales y/o gerentes responsables de la actividad empresarial. 
Proporcione una breve descripción de la experiencia, educación, antecedentes técnicos y 
comerciales de cada uno; Indique sus áreas de responsabilidad dentro de su empresa. 
Además, indique cualquier otro recurso del que la empresa pueda extraer. ¿Se generarán 
ingresos en parte a través de asociaciones pasadas? Incluya una copia de su currículum junto 
con otras personas que sean vitales para el éxito continuo del negocio. 

✓ Áreas de preocupación 

Identifique los riesgos y los problemas potenciales. Discuta los mayores obstáculos para lograr 
su plan: ¿cuál es su estrategia para minimizar estos riesgos? Explique cómo se pagaría la 
deuda en caso de fracaso empresarial. 

 
  Los servicios gratuitos de asesoramiento empresarial están disponibles para los solicitantes de 

préstamos, comuníquese con brc@vclf.org.  
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