
 لیست  چک پلان سوداګریز د

 

 .ونیسئ اړیکھ سره   brc@vclf.org د اړتیا پر مھال لھ لري، شتون خدمات مشورتي سوداګریز وړیا لپاره غوښتونکو پور د

کې مرستھ وکړي، ستاسو  پوھیدوسره ستاسو د سوداګرۍ پھ نږ  غوښتنلیکونھ باید د سوداګرۍ پلان ولري. د سوداګرۍ پلان بھ لھ مو
چیرتھ ځي او ولې تاسو تمویل تھ اړتیا لرئ. لاندې چک لیست ھغھ معمول موضوعات بیانوي چې پھ پلان کې شامل دي.  يسوداګر

مھم نھ وي. تاسو باید پریکړه وکړئ چې پھ څھ  ستاسې سره برابر او ستاسې لپارهټول موضوعات ممکن ستاسو د سوداګرۍ اړوند یا 
ھغھ  نږپھ ښھ توګھ پوه شو. د ھرې موضوع لپاره، مو ۍسوداګرپھ ستاسو  نږترڅو مو ټینګار وکړئ او څنګھ موضوعات ترتیب کړئ

 ستاسو د پلان بیاکتنھ کوو ځواب شي. نږتمھ لرو کلھ چې مو نږپوښتنې شاملې کړې دي چې مو

 د مالي مرستې غوښتنھ 

شوې  اټکلو بھ یې وکاروئ؟ د دې پور ستاسو د پور غوښتنې څخھ د استفادې ھدف څھ دی؟ د ټولو فنډونو سرچینې کومې دي چې تاس
 ؟ورکوئاغیزه څھ ده؟ تاسو څنګھ د پور بیرتھ ورکولو تمھ لرئ؟ تاسو بھ د تضمین پھ توګھ څھ وړاندیز کوئ او تاسو یې څنګھ ارزښت 

 د سوداګرۍ توضیحات 

 بوخت راھیسې پھ سوداګرۍ کې د کوم ډول مالکیت لاندې سوداګرۍ رامینځتھ شوې؟ د سوداګرۍ نوعیت څھ دی؟ تاسو لھ څومره وخت
 یاست؟

 د محصول یا خدماتو توضیحات 
 تولید او قیمت 

لګښت عوامل د ایا ستاسو د محصول یا خدماتو تولید لپاره کومې ننګونې شتون لري؟ ایا پھ سوداګرۍ کې کوم مھم موسمي، لګښت یا 
 ؟کمزورۍ ټکې کوم ديد قوق او شتون لري؟ ستاسو عرضھ کوونکي څوک دي؟ ستاسو د عرضھ کوونکو 

 مارکیت /بازار 

اندازه څومره ده؟ ستاسو ترټولو لوی پیرودونکي څوک دي؟ ستاسو د  مارکیت/کوي او ولې؟ د بازار اخیستل/څوک لھ تاسو څخھ پیرود
؟ تاریخي لرئلاس رسی ؟ ایا جغرافیایي اندیښنې یا محدودیتونھ شتون لري؟ تاسو څنګھ خپلو پیرودونکو تھ تشکیلویپلور څومره سلنھ 

 د محصول بدلونونو سره مخ دی؟ زوړوالی؟ مارکیت/څھ دي؟ ایا بازار پړاوونھ

 د سیالۍ تحلیل 

ونډه څھ ده؟ بل څوک ستاسو محصول یا خدمت چمتو کوي؟ تاسو څنګھ ځان توپیر کوئ؟ کھ تاسو یوازینی چمتو  مارکیت/ستاسو د بازار
کونکی یاست، نو نوې سیالي لھ کوم ځای څخھ راځي؟ ستاسو محصولات یا خدمات د قیمت لھ پلوه د نورو سره څنګھ پرتلھ کوي؟ 

 کیفیت؟

 د مدیریت ټیم 

فعالیت مسؤلیت لري. د ھر یو د تجربې، زده کړې، تخنیکي او د لیست چمتو کړئ چې د سوداګرۍ  نوکارمنداد ھغو مدیرانو او / یا 
نورې  ھغھسوداګریز شالید لنډ توضیحات وړاندې کړئ؛ ستاسو پھ شرکت کې د دوی د مسؤلیت ساحې پھ ګوتھ کړئ. ھمدارنګھ، 

 ېپھ جزوي ډول د تیرو اتحادیو لھ لارې رامینځتھ شي؟ د خپل شي. ایا عاید بھ یکولاسرچینې پھ ګوتھ کړئ چې سوداګرۍ یې ترلاسھ 
CV .کاپي د نورو سره یوځای کړئ چې د سوداګرۍ د دوامداره بریالیتوب لپاره حیاتي دي 

 د اندیښنې ساحې 
  د دې خطرونو کمولو  -بحث وکړئ  وخنډونترټولو لوی پھ خطرونھ او احتمالي ستونزې وپیژنئ. د خپل پلان د ترسره کولو لپاره

 لپاره ستاسو ستراتیژي څھ ده؟ تشریح کړئ چې د سوداګرۍ د ناکامۍ پھ صورت کې پور بھ څنګھ بیرتھ ورکړل شي.
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